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クロスワン・品川とは 安心安全

クロスワンは自社ビル，資本金は5200万，社員数：10名・パート3名、知財30以上（特許・意

匠・商標権等）、メインバンク＝朝日信金、創業≒40年以上、写真等の製造業である。

グループ会社はクロスホームとは、直営の民泊・賃貸≒50室を管理

品川全（アキラ）は昭和37年生まれ寅年61歳（孫2名）、単身赴任25年

広島の高校卒業後，大手繊維会社の検査室入社後、1年で退社後に、お昼はお弁当屋さん・夜は福岡県北九州市で移動販売のハン

バーガーからスタートし、24歳で実店舗「ステップバーガー徳力店」「ホットドックハウス小倉魚町店」等をOPENして、コカ・コーラ関連で

自販機業にも進出して最大で自販機（飲料・タバコ）100台を管理、友人に手形詐欺に合い一度30前半で自己破産を経験（飲食店を廃

業）。 その後、独自で自販機開発（大型商品自販機「使い捨て携帯」）を販売中に，「アントレのジャパンドリームコンテストに入賞」して

、豊島区の上場企業社長に上京を進められて（25年前に単身赴任）、社名ステップバーガーから「クロスワン」に変更。（バツイチ意味）

当時、上場企業社長が携帯電話待ち受け音楽を開発しており、当社に待ち受け画面や写メール＝画像転送の開発を依頼を受けて開

発し後のネットプリントシステムの基本を構築。偶然、このシステムを興味を持つアザー（国内最大級のフイルム回収して写真現像する）

から開発依頼を受けてネットプリントシステムを構築、依頼会社が突然倒産：開発費未回収となり，独自で写真現像を開始！5円プリント

で業界最安値で市場を取りました。その後、写真関連開発（キッズカメラ・3D等）により 、ものつくり助成金：3回・東京都新商品開発複数

回の入賞等で数千万単位の開発費を助成金で補う。

3Dエッグ（9個のカメラで同時撮影）1号店（2013年）となり武藤工業の3D開発に協力。2019年にコロナで撤退（1回毎に撮影後の消毒，

売上減）で、技術・製造能力で武藤工業から無償事業譲渡を受けて、武藤工業加盟店のフォローを4年間行う。現在20店舗から3店舗

3Dリングは、コロナを教訓に開発、顔を1つのカメラで3回撮影してアプリでの合成をする方式し、機器を小型軽量にして持運びを可能

にした。
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新型3Dリング ＊3Dリング特性と営業先 50Kgの機械から5㎏機器に進化

3Dエッグは、総重量50Kg
幅は2m必要である。
9個カメラ・モニター・キーボード
LANケーブルが必要，電源多数

ipadに対応し、
3回撮影のアプリ対応
≒5ｋｇ・幅は50ｃｍ
ＷｉＦｉにて接続
充電可能・持運びOK
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新型3Dリング ＊3Dリング特性と営業先 50Kgの機械から5㎏機器に進化

3Dリング ボディ：265以上・髪型：200以上
特徴と機能に関して

1，持ち運びが可能！（電車・バスで移動が可能）
2，重さ5ｋｇ （成人男性なら2台持ち運びが可能）
3，Wi-Fi機能でプリント可能 （小型プリントも可能）
4，省スペース！横幅：45ｘ高さ：55ｘ奥行：30ｃｍ
5，日本語音声誘導撮影機能付 （撮影方法）
6，3Ｄ動画機能、瞬き動作対応 （最速10秒）
7，日本語の名前入れが可能（漢字・ひらがな・カタカナ）
8，過去の撮影者呼び出し機能（1か月後まで）
9，背景簡単交換機能（プリント時の背景も自由交換可能）
10，ボディのグループ表示機能（結婚式場ならタキシード等

販売先候補

スポーツ施設「ボーリング場・ゴルフ場・プール・バッティングセンター・球場等」ホームセンター、家電量販
店、百貨店、ショッピングモール、アウトレットモール
イベント会場・祭り・空港・ホテル・観光地・水族館・動物園・美術館等
制服シリーズ（ユニフォーム）
学校（大学・高校等）・飲食店制服・警察官・自衛官・消防士・宅配会社等、J1サッカー・プロ野球等
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製品/サービス販売価格 2023年11月1日推奨価格・利益率

種別 グループ 品名
これ以上
で販売可

定価 消費税

最低販
売価格

貴社販
売価格

貴社
利益

弊社仕切
り税込み 原価率 備考

3D フィギュア S 5,000 500 5,500 5,500 2,475 3025 55%
販売価格は
自由

M
10,00
0 1,00011,000 11,000 4,950 6050 55%

販売価格は
自由

L
17,00
0 1,70018,700 18,700 8,415 10285 55%

販売価格は
自由

クリ
スタ
ル 15,00 1,50016,500 16,500 9,900 6600 40%

販売価格は
自由

2D プリント

ポス
トカ
ード 300 30 330 330 280 50 50円

紙は自分で
買う

缶バ
ッチ 600 60 660 660 610 50 50円

材料は自分
で買う

Tシ
ャツ 3,000 300 3,300 3,300 1,650 1650 50%
マグ
カッ
プ 2,500 250 2,750 2,750 1,375 1375 50%

送料

梱包
費含
む 1,000 1,000

全国統一
宅配・レタ
ーパック
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研修1・youtubeにて動画配信方式

4分野・17項目の研修（youtube動画20～30分）
動画確認後に、テストと感想を書く方式
統一した研修の為（更新等は常に連絡予定）
＊品川以外でも、誰でも3Dフィギュアが売れる研修を目指します。

1，3Dに関しての基礎知識 （3Dの基礎・フィギュア製造方法・機器等）

2，3Dイベント関連 （営業方法・販売方法・装飾＆レイアウト等）

3，写真の基礎知識 （現像・写真難民・ネットプリント「ロゴプリ」等）

4，写真関連商品販売 （出張撮影・アーカイブ・写真から立体化等）

＊動画の閲覧後にメール等での対応/質問を回答を随時致します。
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研修2 例として 3Dイベントの営業とは？

3Dイベントの営業方法 （イベントの作り方）
①，直接交渉での出店 （商店街＆ショッピングモール等）

家賃として通常売上の10～15％、POSレジ貸出

②，展示会での出展 （ギフトショー・中小企業展等）
 出展費用は基本的に展示会の大きさによる ≒3日間10万円前後
必ず，展示会等に出展前に都道府県・市町村の補助金・助成金等を調査する事
＊補助金・助成金の場合等は出店費用支払い後に補助金申請が可能。

③，プレゼンによる出店依頼を受ける （住宅展示場・携帯ショップ等）
 各近隣の住宅展示場＆携帯ショップ（携帯購入先）に3Dリングを持参してプレゼンを行う。
 機器の貸出の場合・出張でイベントを受ける場合等を提案する。
＊過去例として体験無料で、抽選でフィギュアが当たるキャンペーン
マンション購入で家族のフィギュアプレゼント、機種交換でフィギュアプレゼント等など

④，本部からの御紹介 （全国商業施設イベント、公共団体催事等）
 春休み・夏休みの丸井グループ・イオンリテール・ウルトラマンショーの実績あり
上記の過去の条件等や交渉方法を伝授いたします。
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イベント収益モデル実績2019年現金販売・クレカ決済可能

販売代理店様のイベント収益モデルは下記の通りです。（紹介代理店の収益モデルは担当までお問い合わせください）

イベント成功への準備 1，事前告知SNS等の利用 ・ ２，のぼり・ポスター・価格表 ・ 3，イベントに合わせたボディ

4，クレカ＆QRコード決済機 ・ 5，飴とチラシ等の配布物 ・ 6，客層を選んで出店が良い（経営者セミナーや1万円が安い場所等）

＜九州地方 （3Dエッグ） ホテル付観光テーマパーク＞ コロナ閉鎖

種別：法人・常設 活動人数：専属：1人 月間：フィギュアMサイズ：300体 売上：330万円「月利：≒160万円を達成」

約4年前に閉鎖、運用実績は月平均≒５０万円（初年度）～150万円（２年目～） 現在再交渉中。

＜スタジオ併設雑貨店（3Dエッグ） ＞ コロナ閉鎖

種別：法人 活動人数：1人 １か月：フィギュア各種サイズ：80件 売上：96万円「月利：40万円」

約4年前に閉鎖 常設で1年間運用 当時、新聞折込広告を持続する事により数万円から最高９６万円になる。

＜クロスワン実績（3Dエッグ） 町内会の祭り＞

種別：法人 活動人数：1人 3日間：フィギュア各種サイズ30件 売上33万円「月利：≒15万円」

約 4年前、地元の祭り（週末の金土日） アルバイト1名15,000円

※収益（素利）は目安です。実際の収益を保証するものではありませんのでご注意ください。

販売代理店様の希望するモデルに合わせて販売活動を支援させていただきます。

＜クロスワン実績（3Dエッグ） 某キャラクターショー：地球防衛隊ボディのみ＞

種別：法人 活動人数：1人 2日間：フィギュア各種サイズ：80件 売上：80万円「月利：36万円」

約 5年前の経営者の来場者1万人イベントで、ほぼ現金売上（イベント会場出店費用は別途≒10万円）
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過去導入事例 1 ＊当時は電子決済の環境が無く現金販売主流でした。

主な過去の導入先は下記の通りです。

株）武藤フィギュアワールド時代の設置先となります。
⇒ハウステンボスは、武藤フィギュアワールドが管理

株）武藤フィギュアワールドは、2019年に解散し、弊社が
引継を致しました。
2019年からコロナの影響で、3Dエッグ（顔を入れるタイプ
）は、撮影毎にｱﾙｺｰﾙ消毒が必要になった事と、観光地
にお客様が来なくなり3Dエッグの引き上げになりました。

長崎県・ハウステンボス・ロボット館 常設店舗販売 最大月商：330万円

⇒2017年 フォトネクスト 弊社参加イベント
2日間の開催で≒70～80万の売上でした！
当時は、すべて現金販売でした。

http://et.9631.co.jp/
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過去導入事例 2 ＊3Dエッグは精密機器で配送移動費が高額でした。

⇒2019年 後楽園イベント 弊社参加
2日間の開催で≒数十万の売上でした！
ポストカード・缶バッチが大人気で行列が絶えませんでした。

⇒2019年 各種イベント 弊社参加

イオンモール・丸井・大手百貨店・祭り等に
1週間単位で参加。住宅展示場・ゴルフ場・施
設・バッティングセンターにも常設していました。

スマートフォンの販売イベント（大手キャリア）
にも、御利用頂きました。

東京ガス・東京電力等のインフラ関連催事でも
多くの会社様に御利用頂きました。

結婚式場・レストラン・ウェディング等も好評。
ホテル・旅館宿泊関連も好評でした。



各地域のキャラクターを合成した写真のネットプリントシステム

を、ご提供が可能です。Lサイズ：１５～２０円を推奨！

但し、申請業務等は加盟店様が行ってください。

https://fc.photo-system.net/
11

支援内容 1 営業支援

ネットプリントシステムを貸し出します。 ご当地のロゴ入りプリントで知名度UPします。

ご当地，キャラクターネットプリント付
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支援内容 2 販売支援（写真商材御用聞き）

3Dに関連性の高い、写真関連から創出する商材の御紹介、および

写真プリント代行（ネットプリント「コンビニの半額以下」、地元のゆる

キャラプリント提供）、現存写真・ビデオ等のアナログデータのデジタ

ル化のサービス https://video.9631.co.jp/

生前遺影・家族写真・七五三撮影の依頼受け方＆撮影の方式の

イロハを伝授いたします。

関係性の高い商品紹介いたします。 写真起こし2.5Dサービス「人・犬・猫」（骨郭技術によ

る簡易立体化）にて、クリスタルの作成等のサービス

の御提案も致します。。

https://video.9631.co.jp/
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支援内容 3-1 チラシ提案（本部が基本デザイン提供：折込B4）
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支援内容 3-2 チラシ提案（本部が基本デザイン提供：配布A5）

▼ 広告に関して 加盟店にお願いする事は地域密着広告

1，加盟店は、OPENから5～6か月間は毎月20万円、予算の用意をして頂きたい。

①，新聞折込：チラシB4≒2円（10万部）20万円、新聞折込≒3円（10万部）30万円＝合計：50万円

週1回＝1万部：5万円：永久保存版広告として （効果：45～70歳代：4人に対して1部購入：効果は2名「夫婦」）

②，ポスティング：チラシA5≒1円（10万部）10万円、配布代≒4円（10万部）40万円＝合計：50万円

週1回＝1万部：5万円：イベント出張・ネットプリント宣伝 （効果：20～45歳代：集合住宅：効果は1名「単身者」）

1億2500万人 店舗数 誕生日
365日割

七五三
240万人

入学・入園
160万人

卒業・卒園
160万人

成人式
80万人

還暦
80万人

結婚：62万組
124万人

毎年80万人出産として
一学年は80万人計算
店舗数対対象人数割

バレンタイン・ひな祭り・節句
ハロウィン・クリスマス・正月

50万人商圏 250店舗 1370人 9600人 6400人 6400人 3200人 3200人 4960人

25万人商圏 500店舗 685人 4800人 3200人 3200人 1600人 1600人 2480人



各地域のイベント依頼等があれば、販売代理店様に御紹介いたします。

携帯ショップ・住宅展示場等のイベントも東京に本社がある企業様なら代行で

営業致します。

＊ 本部は集中的に制服・ユニフォームを沢山作る事により加盟店の営業範囲

を広げていきたい。

「官庁（警察・自衛隊）コンビニ・ファーストフード・学校制服・スポーツ関連ユニフ

ォーム・アニメ＆マンガ・歌手＆芸能人等」
15

支援内容 4 営業・技術支援（イベント会場の紹介）

表情筋変換による、撮影の軽減および、

複数フィギュア販売提案

https://3d-face.xyz/ 9年前サイト

https://3d-face.xyz/
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販売代理店募集のご案内 （補助金・助成金の相談可能）

株式会社クロスワンでは、3Dホームスタジオに加盟いただく代理店様を下記の通り募集させていただきます。

０次販売代理店：台数限定
（3Dリング＋ご当地ネットプリント）

業務内容 見込み客開拓から３D＆写真商材販売まで

募集対象 法人・個人事業主・個人：店舗間借り型推奨

募集地域 全国（すでにエリアが決まっている場合は除く）

初期費用

その他費用

毎月の費用  

加盟金：100万円（税込110万円）
機器初期費用：100万円（税込110万円）

3D加盟セット（税込33万円）は、

ロイ・サーバー・広告等：44,000円

販売条件
毎月費用詳細  

３Dフィギュア＆クリスタル
指定価格売：40～55％上限価格は自由。
現地プリントは80％利益

ご当地ネットプリントは、２０円販売で50％利益
（セブンイレブンのデジカメプリント≒４０円）
サーバー料金が毎月：11,000円かかります。
広告協賛金 毎月：11,000円，ロイヤリティー：22,000円

支援内容 支援ページをご参照ください。 OPEN3～7か月後から黒字化を目指します。

その他  上記に記載がない内容はお問合せください。（可能地域・ロイヤリティー、WEB＆広告協賛金等）
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加盟セットのご案内：税込３３万円

販売代理店様は、下記の加盟セットをご活用いただくことができます。

早期売上アップのために、弊社独自のキットとなっています。（ご要望に応じて内容の変更も可能です）

個別に商品の追加購入も可能です。

3Dフィギュア：各サイズ２体（各ボディーの変更自由）、

クリスタル：２個・見本ポストカード：１０枚、缶バッチ：１０個、

マグネットシール１０枚，チラシ１万枚、A1ポスター３枚、

のぼり：２枚、３D理論・販売方法等を3日間研修。

●内容は変わる場合もございます。

缶バッチ作成機です。

材料を含め、１０００個分

が購入金額に含まれています。
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自宅型・店舗型 初期投資金額 広告代は別途

＜自宅型（3Dリング）＞
活動人数：1人 3Dリング：1台 移動方法：交通機関（電車・バス等）

加盟金＝110万円、 初回機器権利金＝110万円、 3D加盟セット＝33万円

自宅：家賃＝0円、 合計＝2,530,000円 イベントとネットプリント宣伝で6か月黒字化を目指します。

＜現状店舗併用型（3Dリング） ＞現状顧客のある場合は立ち上げが早い

活動人数：2人（アルバイト：1人） 3Dリング：1台 移動方法：自家用車＆交通機関（電車・バス等）

加盟金＝110万円、 初回機器権利金＝110万円、 3D加盟セット＝33万円

店舗取得費用＝0円（家賃負担：50,000円）、

内装費等（3坪）＝500,000円、3Dフィギュアの展示や室内撮影場所を確保する場合，無くても良い

アルバイト代＝100,000円、出張撮影が多くなった場合の店番等の人件費として、なくても良い

合計＝3,180,000円 イベント＆来客とネットプリント宣伝で4か月で黒字化を目指します。

●広告に関して 上記以外の規模に合わせた広告は必要です。

広告方法は，新聞折込・ポスティング・地域雑誌などを推奨します。予算に合わせた広告方法をご提案も致します。

本部のチラシ配布「新聞折込・ポステイング実績」をお伝えします。屋外看板の相談もお受けいたします。

弊社ホームページからのリンクも致します。 リスティング広告・SEO・LPも事前相談で可能です。 SNSの発信も推奨します。
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まとめ 3D撮影で子供の喜ぶ顔を共有しましょう！

FC店として活動いただくと、報酬以外に下記のメリットがあります。

既存の事業との親和性をお考えいただき、3Dホームスタジオに亀をご検討いただければ幸いです。

■ フランチャイジー店になって得られること youtube動画にて提供します。

１．操作マニュアルを提供します

弊社が他のFC店様と一緒に改善を積み重ねてきた最新の操作マニュアルを提供いたします。

２．法人のお客様を増やすことができます

自治体・保育園・幼稚園等のご当地ネットプリントで地域に貢献ができます。（地域の知名度UPが可能）

3D（先端技術）に興味・関心を持った法人のお客様を増やすことができます。

法人向けの商品を取り扱っているFC店様は、新規顧客開拓や客単価アップにお役立ていただけます。

３．ストック収益を得ることができます

地元ネットプリントで安定した利益が得られます。（保育園・幼稚園・小学生の子供を持つニューファミリー世帯の持続）

3D機器のレンタルは定期的な利用が発生するものがあり、FC店様にはレンタルした数だけストック収益を得られます。 

■フランチャイジー店になって学べること

１．個人（家族連れ）・法人顧客へのアプローチ方法を学ぶことができます

弊社のターゲットである3D（最先技術）の個人（家族連れ）・法人顧客へのアプローチから商品販売までのノウハウを、

学ぶことができます。

２．業界知識と3Dの基礎知識を学ぶことができます

研修では3D業界の知識と、商品販売に必要なノウハウと知識を学んでいただくことができます。
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