
 

 

2021年 3月 23日 

 

『 中央版』を 創刊 

株式会社中広（本社:岐阜県岐阜市・愛知県名古屋市／代表取

締役社長:中島 永次）は、名古屋で発行する『NAGOYA FURIMO都心

版・熱田版・昭和版・瑞穂版』を中央版としてエリア拡大し、リ

ニューアル創刊致します。 

エリア拡大に加え、誌面も A4から B4へサイズアップ。発行エ

リアが、東海地区最大級の商業エリアを含んでいる特性を考慮

し、現代の主流である SNSマーケティングをより活かせる仕掛け

を、今後さらに展開してまいります。 

また顧客の発信性を高めるため、新たに「セルフ入稿システム」の導入や、表紙のタイアップ広

告も開始。『NAGOYA FURIMO中央版』は、掲載いただくためのハードルを下げ、プロモーション全体

の成功につなげるためのツールとして生まれ変わります。 

 

 

① 発行エリアを拡大 【2.1 倍！】 

従来、中区・東区・千種区で都心版としていたものを中

区・東区・千種区・熱田区・瑞穂区・昭和区で中央版と

することで、部数が２倍以上の 184,000 部に！ 

さらに、企業郵送も強化（150 社以上） 
 

② A4から B4へサイズアップ 【1.6倍！】 

従来の A4 冊子型から B4 タブロイド判へサイズアップ。 

写真をより大きく魅せる誌面レイアウトにすることで、直感的にプロ

モーションサイトや SNS アカウントへ誘導。QR コードの活用でター

ゲットエリアへ自身のサイトを効率的に PR できます。 
 

今回の発行エリアは事前の読者調査により 
エリア内での行き来が多い区の組み合わせと判明！ 

つまり、 
６区へ告知することで、自身の商圏を行動エリアと 
する見込み顧客世帯へアプローチが可能です！ 

WEBプロモーションの強化へ 

ポスティングで 
ご近所 SEO対策 

リニューアルポイント 
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③ セルフ掲載枠“Furitter”を初導入！ 【フリモ初！】 

リニューアル創刊号より“Furitter 枠”をスタート。これはクライアントが自身で WEB フローに文字を打ち
込むことで完成する枠です。セルフ入稿のため、営業担当やクリエイティブスタッフを動員しないため、安
価に出稿が叶います。8 月号からは全企画枠での導入を予定しており、セルフ入稿を選択いただくことで、
より価格を抑えたプランをリリースします。

  
④ QRを徹底解析 

誌面に QR コードを掲載し、アクセス解析を実施  

することで、より効果的な広告展開のご提案が可能

です。 

当社ではこの解析結果を全社共有できる社内シス

テムを構築したことで、 

同業種の成功事例、同エリアの成功事
例がオンラインで確認可能で す 。 

成功事例を把握した上で、全国で反響が高いコピ

ーなどを参考に原稿を作成。これにより販促の精度

がより高まります。 

広告のレスポンスデータは毎月、数千件蓄積して

いきます。 

 

 

地域に特化した、各戸配布型フリーマガジン（一部無料設置） 
  
仕 様：A４ 中綴じ冊子型 フルカラー   発行日：毎月第 4 木曜            

発行エリア： 

 

 

 

※名古屋市内総発行部数：827,920 部 (世帯到達率 71.5％：配布部数÷世帯数 ) 

※HAPPYMEDIA®『地域みっちゃく生活情報誌®』ブランドは 28 道県 132 誌 8,746,372 部発行中。 

VC（ボランタリー・チェーン）発行分を含む。2021 年 2 月末日現在 

自分で作業し 
安価に抑えたい 

↓ 
［セルフ入稿プラン］ 

広告内容について 
提案をしてほしい 

↓ 
［原稿サポートプラン］ 

今やほとんどのスマートフォンで読み込みができる

QR コード。 

当社情報誌の読者

プレゼント応募窓口

を比較してみると、 

「ハガキ＆モバイル

サイト」での応募時

に比べ、「QR コード

×LINE」応募の際に

は、従来の 1.5 から

2 倍に応募が伸び、

読者との親和性が高

いことが分かりまし

た。 

※QR コードは株式会社デンソーウェーブの登録商標です。 

媒体資料はこちら 
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