
家を建てたい⼈と建築家を繋ぐ
成果報酬制の新しいマッチングサービス



HOUSEリサーチは、
建築家のお悩みを解決する
集客⽀援サービスです。

※HOUSEリサーチでは、
建築家（ハウスメーカー、⼯務店、設計事務所等）
と定義させていただいております。
建売住宅の会社も対象となります。



（資料）住宅着⼯統計（国⼟交通省）

新設住宅着⼯⼾数の推移（総⼾数、持家系・借家系別）

個⼈の住宅建築は減少傾向



HOUSEリサーチは、
建築家（ハウスメーカー、⼯務店、設計事務所等）の
お悩みを解決する、集客⽀援サービスです。

・モデルハウスがないけれど、建築イメージを伝えたい
・⾃分たちの仕事（施⼯例）をもっと多くの⼈に⾒てほしい
・完成⾒学会やイベントにもっと⼈を呼びたい
・集客のための⾼い広告費を何とかしたい
・⾒込み客を増やして、営業効率を⾼めたい

【建築家のお悩み】
※HOUSEリサーチでは、
建築家（ハウスメーカー、⼯務店、設計事務所等）
と定義させていただいております。
建売住宅の会社も対象となります。



【100名の⼦育て家族に質問：住宅建築に関するアンケート結果】

【建築会社を決める上での悩み】

キッチン、リビング、寝室、洗⾯所等、参考事例をもっと⾒たい

各建築会社の建築事例をもっとたくさん⾒たい

希望する⼟地の坪数や建物の坪数での建築事例を⾒たい

モデルハウスと現実の違いを知りたい

坪単価をもっと明確に知りたい

建築会社がどれだけあるのか知りたい

住宅雑誌はデザインや価格や規模が⾃分達に合っていない

完成⾒学会の告知をもっと知りたい

61.5％
49.0％
44.2％

家を建てる⼈の「欲しい情報がない」のが現状！



HOUSEリサーチは、これまでのサービスとここが違う！
家を建てたい⼈の「要望を叶える」マッチングサービスです。

◎地元の様々な建築家の施⼯例を
スタイル別や⼟地⾯積や施⼯⾯積や価格帯別に
ご覧いただけます！

◎気になる写真はどんどんクリップ！
住宅設計の際にお役に⽴ちます！
この中から未来の建築家が決まります！

◎キッチン、リビング、⽞関等、
気になるスペースのみを
まとめてご覧いただけます！

（⼟地⾯積・施⼯⾯積・価格帯別も可）

◎完成⾒学会やイベント情報を
まとめてチェック！
様々な建築家の実績を体験できます。

資料請求

◎本当に気になる会社にのみ資料請求！
資料⼀括請求ではないので、
真剣な家づくりの相談ができます。



WEBページサンプル

リビング、キッチン、エントランス等
⾃分の希望するイメージから施⼯例を探せます。

和⾵、ヨーロッパ⾵、アジアン、モダン、
デザイナーズ等、スタイルに合わせて施⼯例を探せます。

（⼟地⾯積・施⼯⾯積・価格帯別も可） 地元の建築家からも施⼯例を探せます。
気になる建築家にはお問合わせや資料請求ができます。



WEBページサンプル

地元の完成⾒学会や住宅イベントも⼀覧でご覧いただけます。
気になったイベントには、HOUSEリサーチから申込みを⾏えます。

気になる写真や施⼯例や建築家はどんどんクリップ！
住宅建築の際に役⽴ちます。

【掲載写真】
外観
エントランス
キッチン
リビング
お部屋
ベッドルーム
お⾵呂
トイレ
洗⾯所
庭（外構）
ガレージ・カーポート
間取り

施⼯例はトータルデザイン、部分デザインを
わかりやすく⼀覧でご覧いただけます。



だから、
HOUSEリサーチなら、
建築家への興味の⾼い⾒込み客
が集まります！

※管理画⾯にて、建築家ページや施⼯例のアクセス数やクリップ数を確認できますので反応がわかります。



HOUSEリサーチは、建築家の皆さまに
「ノーリスク」の成果報酬制度で集客⽀援を⾏います！

完全成果報酬のみ！

初期費⽤無料！
⽉々の掲載広告料無料！

完
成
⾒
学
会

・⾃社の建築実績をしっかりとアピール！
・施⼯例を掲載するほど集客効果が⾼まります！
・資料請求やイベント参加等、完全成果報酬！
毎⽉の請求上限があるので安⼼！

・無意味な⼀括資料請求ではないので、
⾃社に興味のある⼈が集まります！

資料請求、建築相談資料請求、建築相談

完成⾒学会・完成⾒学会・
イベント参加申込みイベント参加申込み

⾒込み客紹介に対する

申込み

ご相談
資料請求

※フリープランの場合

※フリープランの場合

※すべてのプラン



建築家の利⽤料⾦およびサービス⼀覧

※ご契約は各都道府県単位となります。
※同⼀都道府県内で営業所を2ヶ所以上掲載する場合は複数契約となります。
※顧客紹介料はすべて成果報酬制となります。
※顧客紹介料、⽉額基本料には別途消費税が必要です。
※顧客紹介が⽉20件を超えた場合は、請求上限が20件となります。
※フリープラン契約は12ヶ⽉以上となります。（1ヶ⽉単位の⾃動更新）
※ゴールドプラン、シルバープラン契約は3ヶ⽉以上となります。（1ヶ⽉単位の⾃動更新）
※施⼯例掲載作業を依頼される場合は、別途料⾦が必要です。（初回１件は無料）
（専⽤管理画⾯で簡単に掲載できます。）

フリープランなら広告掲載費が無料！
反応がない場合はコストは０円！



資料請求等で「疑問」に思った時には

HOUSEリサーチでは、資料請求、お問合わせ、イベント参加等、
⾒込み客からのお申込みに対して、完全成果報酬を頂いております。

原則、全件がご請求対象となりますが、
以下の場合は請求対象外とさせていただきますので、
ご申請をいただき、訂正後にご請求をさせていただきます。

※請求件数の締めは、毎⽉２５⽇となります。
※毎⽉２５⽇にメールにて確認のご連絡をさせていただきます。
※毎⽉２５⽇〜末⽇までに申請があった場合、訂正させていただきます。

【請求対象外のケース】

・4回以上電話しても連絡がつかない、または電話番号が間違っている場合。
・資料を郵送したが、宛先不明で戻ってきた場合。
・建築エリア対象外の⽅からの資料請求の場合。（必ず、お電話での確認が必要です。）
・HOUSEリサーチより過去に「資料請求・お問合わせ」をされている場合。

明らかにおかしな資料請求等に関しては、
申請により請求対象外となりますので安⼼です。

※以下の何れかのケースの場合、請求対象外となります。



ノーリスク・ローコストで他のサービスとの併⽤が可能です！

地元の
フリーペーパー 主婦層へのアピールが可能

掲載枠により
掲載費10〜50万円

新築住宅雑誌
デザイン性の⾼い建築例を掲載
会社のイメージ戦略に使⽤可能

掲載費1ページあたり
20〜50万円

テレビＣＭ
視聴者を想定した時間帯にて
多くの⽅にＰＲが可能

制作費を含めて、
数⼗万円〜数百万円

他のネット系
広告サービス

⾒込み客でない場合も多く
成約コストは？？？

施⼯例、⾒学会等の情報を
⾃由に発信可能。
⾒込み客に繋がる可能性が⾼い

初期費⽤・⽉額広告料無料
問合せに⾒込み客が多いため、
成約コストが1〜数万円程度

建築契約
紹介型サービス

家を建てたい⼈の要望を聞いて、
興味を持った上で紹介。

成約につき受注単価の3〜5％
50〜100万円のコスト

「HOUSEリサーチ」なら、コストをかけずに、成果報酬制で新しい集客ルートの構築が可能です。

建築家の紹介を主においた
情報発信が可能
ただし、⼀括資料請求が多いのが課題



他のサービスの課題を解決する仕組みで、
新たな⾒込み客の集客を⽀援します！

他のサービスの課題

個性ある建築事例も
⼀般的な建築事例も
⾃由に探せます！

新築住宅雑誌
個性ある建築事例が中⼼
特定の客層に偏る傾向あり

他のネット系
広告サービス

⾃動チェックによる
資料⼀括請求の仕組みがあり

⾃社の⾒込み客でない場合が多い

資料請求は気に⼊った場合のみ。
⾒込み客となる可能性が⾼まります！

建築契約
紹介型サービス

完全成果報酬だが
１件成約につき50〜100万円
（成約⾦額の３〜5％）

⾒込み客が集まるため
成約率が⾼まりやすいため、
成約コストは数万円程度！

他のネット系
広告サービス

施⼯会社の紹介が多いため
施⼯例を知らずに

問合せをするのは不安

キッチン、リビング、エントランス等、
部分的な施⼯例から

興味を持ってもらえるのが特徴！

⼟地⾯積・施⼯⾯積や建築価格等
⾃分たちに合った施⼯例や
建築イメージを探せます！

モデルハウス
夢があるが、施⼯⾯積が広く
理想と現実の乖離がある



サービス利⽤契約の注意点（１）

■２都道府県以上にわたって事業展開されている場合

Ａ県 Ｂ県

契約 契約

Ａ県 Ｂ県

契約

※都道府県単位での契約が必要となります。
（利⽤者は各都道府県別のページを閲覧しますので、
登録都道府県以外の場所で会社名（営業所名）が表⽰されません。）



サービス利⽤契約の注意点（２）

■同⼀都道府県内で複数の営業所（モデルハウス）等を展開されている場合

Ａ市
営業所

Ｂ市
営業所

契約 契約

Ａ市
営業所

Ｂ市
営業所

契約

※都道府県単位で１契約でも、営業所単位での複数契約でも⼤丈夫です。
※各都道府県単位で１契約の場合、表⽰される営業所は１ヶ所のみです。
施⼯例は10例まで、⽉額請求上限は20件となります。

※営業所単位の複数契約の場合、施⼯例は各10例ずつ掲載できます。（フリープラン）
ただし、⽉額請求上限も各20件となります。
営業所は、複数の営業所が表⽰されますので、市町村検索で優位です。

【１契約】 【複数契約】



で「優良⾒込み客」を
しっかり掴みましょう！



会社概要

【会社名】
【事業部名】
【本店所在地】
【TEL】
【FAX】
【E-mail】
【企業HP】
【設⽴】
【資本⾦】
【代表者】
【取引銀⾏】

株式会社メディカグループ
HOUSEリサーチ運営事業部
愛媛県松⼭市余⼾東4丁⽬9番16号
050-3442-4650（HOUSEリサーチ専⽤）
050-3588-3534（HOUSEリサーチ専⽤）
info@houseresearch.jp
http://www.medica-group.net
平成18年3⽉
900万円
代表取締役 ⽯崎 隆志
伊予銀⾏、愛媛銀⾏、ジャパンネット銀⾏



株式会社メディカグループ
HOUSEリサーチ運営事業部


