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『DSP PAD』提供のコロンと Gravity が業務提携 
～ 主に DSP PAD 販売における西日本エリア窓口など本格稼働を開始 ～ 

 
株式会社 Gravity(本社：高知県高知市、代表取締役：岡林秀実)は、総合人材会社の保有する大量の

人材データベースを活用した DMP 初期搭載型 DSP【DSP PAD】を提供する株式会社コロン（本社：東京

都港区、代表取締役：鈴木里美）と『DSP PAD』に関してのエリア販売権ふくめた業務提携を 6 月 15

日に締結。7月から本格的な営業活動を開始いたしました。 

 

Gravity は東京オフィスが有する機能と西日本に拠点がある利点を活かし、東海から西日本エリアで

の『DSP PAD』営業販売およびメディアレップとして営業稼働を進めてまいります。(一部東日本あり) 

 

■DSP-PAD とは？ 

今回 Colonnne と Gravity が提供する【DSP PAD】は人材系マーキングパートナーとの連携により、膨

大なユーザーオーディエンスデータを活用し、精度と鮮度の高いターゲティングが可能となりました。 

レコメンド配信機能や、高い効果の独自の拡張配信を利用する事により、LTV（ライフタイムバリュ

ー）を最大化することができます。 

 

※DMP とは「Data Management Platform」の略。パブリックデータと呼ばれる外部企業が提供するビッグデータや社内

の様々な情報を収集・分析しマーケティング施策につなげるためのプラットフォームのことで略。 

消費者の嗜好性や興味・関心を把握するため、既存顧客と類似属性をもった新規顧客開拓につなげたり、商品の改善

開発につなげたりと、多様な用途で活用されております。 

 

 

 

人材サービス【登録データ】がベースとなっておりますので、業界トップクラスの職種セグメント配

信が可能。 

セグメント活用例として、「決裁者」へ向けた「BtoB 訴求」や、「年収」から高収入のセグメントへの

「ハイエンド商品訴求」、「新社会人」へ向けた「新生活訴求」などがあります。 



 

また、医療系メディアとのデータ連携も完了し、医療系セグメントを使用したターゲティング広告配

信も可能です。特定の症状や悩みを抱える人への情報提供が、広告を通じて行うことができます。 

 

【主な配信機能】 

１．セグメント配信 

50 を超える人材データベースをソースとした精度の高いセグメントを基にマネジメントし、高密度の

ターゲティング配信を実現。他 DSP では実現しない、【登録データ】がベースとなっております。 

 

２．コンテンツターゲティング配信 

指定した対象カテゴリ・ワードが含まれるサイトに訪問経験があるユーザーへ広告配信をいたします。 

 

３．リターゲティング広告配信 

サイトへ訪問履歴があるユーザーへ再度アプローチが可能です。リーセンシー（広告接触の間隔）を

指定する等、ブランド毀損を起こさずに喚起を起こす配信が可能となっております。 

 

４．オーディエンス拡張広告配信 

潜在層へ効果的にリーチ可能な PAD 独自の拡張機能です。オーディエンス拡張広告配信機能には n次

元によるベクトルマッピング方式を採用。一般的な広告配信と比べて約2.5倍のCTRを獲得できます。 

 

【株式会社 Gravity について】 

本店所在地 ：高知県高知市一宮徳谷 4-24 A201 

東京事務所 ：東京都渋谷区桜丘町 22-17 GRAND SPOT-105 

代表取締役 ：岡林秀実 

事業内容 ：広告関連事業・版権関連事業・web 及びアプリコンサル事業・食品企画事業 

URL  ：http://gravity-inc.jp/ 

 ●本件に関するお問い合わせ● 

株式会社 Gravity 担当：鈴木（mailto:  suzuki@gravity-inc.jp） 


