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日本では珍しい住宅業界

専門のホームページ制作・

SEOをおこなうe売るしく

み研究所の代表を務める。住宅建材メーカー大手の

lixil社をはじめ、アキュラホーム社が主催するジャーブ

ネットの加盟工務店など中小工務店のホームページ

を300サイト以上制作。クライアントは全国に300

社を超える。

有限会社e売るしくみ研究所
代表取締役社長

山本 直人
接客戦略コンサルタント

地域密着でNo．1店を目指す接客力を

アップすることでリピーターを増やす専

門家。特に建設業界からのリピートが多

い。中央大学在学中にチャイナエアライ

ンのCAに。その後ANAの客室乗務員を経て現在に至る。著書は３冊、アマ

ゾンランキング3部門1位。年間研修数約160回。ほぼ100％のリピート

数で、半年先までスケジュールが確定している。

ビジネスマナー研究所 株式会社
代表取締役　接客戦略コンサルタント

藤村 純子

e売るしくみ研究所のホームページからも簡単にお申込みできます。
http://www.euru-seminar.com/   TEL:０４７-３０２-８５００   担当／水間・林

講師紹介

工務店経営者・幹部限定セミナー

工務店営業力強化セミナー
営業力強化２大テーマ

30名様
限定募集！

９/９ 開催！

「商品を変えず営業マンを増やさず、売り上げ棟数はまだまだ増える『ライバル店と差がつく２つの力の高め方』」
「ライバル店には絶対知られたくない！『アクセスキーワードで読み解くホームページ超改善策』」

を３時間で学ぶ実践型セミナー

「商品を変えず営業マンを増やさず、売り上げ棟数はまだまだ増える『ライバル店と差がつく２つの力の高め方』」
「ライバル店には絶対知られたくない！『アクセスキーワードで読み解くホームページ超改善策』」

を３時間で学ぶ実践型セミナー

「ホームページからの資料請求や問合せが何件あ

ると、１棟売れるかご存じですか？」

当社の平均的なお客様は、資料請求・問合せが10

件あれば4件前後の見積・プラン提案になり、う

ち1件受注になります。10件の資料請求・問合せ

で1棟受注ですので、月3件の資料請求・問合せが

あれば3ヶ月に1棟は売れる計算です。

しかし、なかなか、その比率にならない工務店さ

んがあります。

そういった工務店さんは、

　「ホームページが悪いのか？」

　「営業のしかたが悪いのか？」

　「商品が悪いのか？」

とさまざまな原因を探し始めます。

今回、工務店営業力強化セミナーとしてお招きし

た藤村代表は、工務店さんの人材育成・・・特に

接客戦略の専門家です。

接客戦略という人材育成で成功した新潟県南魚沼

市で10年連続着工棟数No.１工務店の取り組み事例

を元に分かりやすく解説いただきます。

また、e売るしくみ研究所の山本の話では、既に

ホームページを持っている工務店さん向けに、ア

クセス解析の「キーワード」を知ることで、資料

請求・問合せを取れるホームページにするための

超改善策の実例を解説します。

「ホームページを持っていて、資料請求・問合せ

が全然ない！」

という方は、是非、参加されて、ホームページの

見直しを図ってください。

最後に・・・

わずか、３時間で工務店さんの営業力をアップす

るノウハウを「これでもか！」と詰め込んだ内容

にしました。経営者・営業幹部の方は、是非、ご

活用いただければと思いますが・・・今回、会場

の都合で30席と小規模開催となりますので、ご興

味ある方は、急いでお申込みください。
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下記に必要事項を
ご記入の上、FAXにて。 FAX ．  ０４７-３０２-８５０１

担当／水間・林 TEL :０４７-３０２-８５００

住　所

お名前 会社名

TEL FAX

E-mail

ホームページからも簡単にお申込みできます。 http://www.euru-seminar.com/

懇親会
（無 料）

参加する 参加しない

〒

会場：コンベンションルームAＰ秋葉原
参加費 懇親会無料5,０００円（税込）

※東京都台東区秋葉原1番1号
　秋葉原ビジネスセンター

セ
ミ
ナ
ー
詳
細

開　催 9月９日（水）

会　場 コンベンションルームAＰ秋葉原                                  

参加費 当日 5,000円（税込）

懇親会 無 料

詳細内容 ● 商品を変えず営業マンを増やさず、売り上げ棟数はまだまだ増える
   『ライバル店と差がつく２つの力の高め方』（ビジネスマナー研究所 株式会社：藤村氏）

● ライバル店には絶対知られたくない！
   『アクセスキーワードで読み解くホームページ超改善策』（e売るしくみ研究所：山本氏）

テーマ 工務店営業力強化セミナー

スケジュール 12：30　開場
13：00　開始挨拶
13：05　ビジネスマナー研究所　藤村代表講演（120分）
15：05　協賛会社紹介
15：１０　休憩
15：25　e売るしくみ研究所　山本（60分）
16：25　終了挨拶
16：30　閉場
17：00　懇親会
18：30　終了

東京都台東区秋葉原1番1号秋葉原ビジネスセンター

募集人数 ３0名

（お申込み〆切 ９月4日まで）


